
DATAOSUUSKUNTAHANKE
Teemapäivä 31.10.2023



• Keskitytään liiketoimintakanvakseen dataosuuskuntakontekstissa
• Käydään kanvaksen osa-alueet läpi siten, että lyhyt alustus + ryhmässä ideat aivoriihenä 

esiin
• Arvolupaus
• Asiakassegmentit
• Asiakassuhteet
• Kanavat
• Keskeiset resurssit
• Keskeiset aktiviteetit
• Keskeiset kumppanit
• Tulovirrat
• Kustannusrakenne

Koulutuspäivän 31.10.2023 juoksutus



• Lopputuloksena meillä on karkea liiketoimintakanvas dataosuuskunnalle (voi olla hyvä tai huono)
• Jos aikaa riittää, voimme tehdä kanvaksen perusteella myös dataosuuskunnan 

käynnistämisluonnoksen: ketä halutaan jäseniksi, minkä verran tarvitaan rahoitusta, minkälainen 
hallituksen tulisi olla, mitä verkostoja tarvitaan

• Aikataulutus 10 minuuttia per osa-alue (5 minuuttia alustus+5 minuuttia ryhmäkeskustelua) = 90 
minuuttia

• Kanvaksen yhteenveto 15 minuuttia + tavoiteosuuskunta 15 minuuttia = 30 minuuttia
• Aamupäivästä tulee hektinen, mutta silloin emme juutu jankkaamaan jotakin yksittäistä kohtaa 

tarpeettoman pitkäksi aikaa
• Jos mahdollista, Terhi tai Jussi toimii kirjurina ja kirjaa ryhmäkeskustelun mahdollisimman 

tarkkaan suoraan kanvakseen
• Voidaan myös ottaa kommentteja keskustelupalstaan, josta nostetaan olennaiset kanvakselle
• Teamsin nauhoitusta voi harkita, jotta keskustelua voi tarvittaessa litteroida täydennykseksi

Koulutuspäivän 31.10.2023 juoksutus



• Alustus: mitä arvolupaus tarkoittaa
• Asia 1
• Asia 2
• Asia 3
• Asia 4
• Asia 5

• Ryhmäkeskustelu: pohditaan ryhmässä mikä on dataosuuskunnan arvolupaus
• Kaikki osallistujat kommentoivat lyhyesti, myös ei kommentteja  sallittu, jolloin vuoro 

siirtyy seuraavalle
• Tehdään muistiinpanot kanvaspohjaan

Arvolupaus



• Alustus: mitä asiakassegmentit tarkoittavat
• Asia 1
• Asia 2
• Asia 3
• Asia 4
• Asia 5

• Ryhmäkeskustelu: pohditaan ryhmässä ketkä ovat dataosuuskunnan tavoiteltuja 
asiakkaita
• Kaikki osallistujat kommentoivat lyhyesti, myös ei kommentteja  sallittu, jolloin vuoro 

siirtyy seuraavalle
• Tehdään muistiinpanot kanvaspohjaan

Asiakassegmentit



• Alustus: mitä asiakassuhteiden käynnistäminen ja hoitaminen tarkoittavat
• Asia 1
• Asia 2
• Asia 3
• Asia 4
• Asia 5

• Ryhmäkeskustelu: pohditaan ryhmässä miten edellisessä Asiakassegmentit-kohdassa 
määritellyt asiakkaat tavoitetaan ja kuinka heitä palvellaan
• Kaikki osallistujat kommentoivat lyhyesti, myös ei kommentteja  sallittu, jolloin vuoro 

siirtyy seuraavalle
• Tehdään muistiinpanot kanvaspohjaan

Asiakassuhteet



• Alustus: mitä kanavat tarkoittavat
• Asia 1
• Asia 2
• Asia 3
• Asia 4
• Asia 5

• Ryhmäkeskustelu: pohditaan ryhmässä mitä kanavia dataosuuskunnan kannattaa käyttää 
asiakkaiden tavoittamiseksi ja palvelemiseksi
• Kaikki osallistujat kommentoivat lyhyesti, myös ei kommentteja  sallittu, jolloin vuoro 

siirtyy seuraavalle
• Tehdään muistiinpanot kanvaspohjaan

Kanavat



• Alustus: mitä keskeiset resurssit tarkoittavat
• Asia 1
• Asia 2
• Asia 3
• Asia 4
• Asia 5

• Ryhmäkeskustelu: millaisia resursseja dataosuuskunta tarvitsee
• Kaikki osallistujat kommentoivat lyhyesti, myös ei kommentteja  sallittu, jolloin vuoro 

siirtyy seuraavalle
• Tehdään muistiinpanot kanvaspohjaan

Keskeiset resurssit



• Alustus: mitä keskeiset aktiviteetit tarkoittavat
• Asia 1
• Asia 2
• Asia 3
• Asia 4
• Asia 5

• Ryhmäkeskustelu: mitkä ovat dataosuuskunnan keskeisiä aktiviteetteja
• Kaikki osallistujat kommentoivat lyhyesti, myös ei kommentteja  sallittu, jolloin vuoro 

siirtyy seuraavalle
• Tehdään muistiinpanot kanvaspohjaan

Keskeiset aktiviteetit



• Alustus: mitä keskeiset kumppanit tarkoittavat
• Asia 1
• Asia 2
• Asia 3
• Asia 4
• Asia 5

• Ryhmäkeskustelu: mitä kumppanuuksia dataosuuskunta tarvitsee
• Kaikki osallistujat kommentoivat lyhyesti, myös ei kommentteja  sallittu, jolloin vuoro 

siirtyy seuraavalle
• Tehdään muistiinpanot kanvaspohjaan

Keskeiset kumppanit



• Alustus: mitä tulovirrat tarkoittavat
• Asia 1
• Asia 2
• Asia 3
• Asia 4
• Asia 5

• Ryhmäkeskustelu: millaisia tulovirtoja dataosuuskunnan on mahdollista saada
• Kaikki osallistujat kommentoivat lyhyesti, myös ei kommentteja  sallittu, jolloin vuoro 

siirtyy seuraavalle
• Tehdään muistiinpanot kanvaspohjaan

Tulovirrat



• Alustus: mitä kustannusrakenne tarkoittaa
• Asia 1
• Asia 2
• Asia 3
• Asia 4
• Asia 5

• Ryhmäkeskustelu: millainen on dataosuuskunnan kustannusrakenne
• Kaikki osallistujat kommentoivat lyhyesti, myös ei kommentteja  sallittu, jolloin vuoro 

siirtyy seuraavalle
• Tehdään muistiinpanot kanvaspohjaan

Kustannusrakenne



Koulutuksen tässä vaiheessa meillä on karkea dataosuuskunnan liiketoimintakanvas

Dataosuuskunnan liiketoimintakanvas



Jäsenet: 
• Haluammeko jäseneksi datan toimittajia vai muitakin henkilöryhmiä?

Toiminnan tarkoitus: 
• Mitä toimintaa osuuskunta harjoittaa (datan keruu, datan jalostus jne.)?

Ylijäämän/voitontuottamistarkoitus: 
• Halutaanko tehdä minimiylijäämää ja siirtää tulot jäsenille jo dataa toimitettaessa
• Vai kerätäänkö ylijäämää investointeihin jne.

Pääomarakenne: 
• Mikä on osuuskuntaan liittymisen hinta (osuusmaksu+liittymismaksu)
• Tarjotaanko merkittäväksi myös muita osuuksia ja osakkeita sijoittajille

Millaista osaamista osuuskunnan johdossa tarvitaan:
• Hallitus, hallintoneuvosto, toimitusjohtaja
• Kootaanko jäsenistä vai valitaanko ulkopuolisista
• Mitkä tarpeet korostuvat (myyntiosaaminen, dataosaaminen jne.)?

Millainen osuuskunta palvelee liiketoimintakanvaksella hahmoteltua dataosuuskuntaa parhaiten?
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